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La Asociación se crea a través de lazos solidarios y conciencia colectiva y 
colaboración de la Alcaldía de Salazar de Las Palmas y el SENA, de la cual no 
solamente se van a producir bienes de capital, sino también intelectuales, que 
ayuden al nacimiento de líderes comunitarias preparadas para enfrentar con 
competencia las nuevas exigencias de un mundo globalizado y neoliberal, con un 
objetivo profundo de crear empresa, erradicar pobreza y miseria. La idea de crear 
una Asociación de Calzado, surgió para mejorar los aspectos socio económicos del 
Municipio de Salazar de Las Palmas, creando un tejido social que forme líderes para 
impulsar la región, con el ánimo de dar valor a una población olvidada por el 
gobierno departamental y por el Estado. Este tejido social. 
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