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RESUMEN

Con respecto a la produccion de platano en la Regién de Arauca, nos centramos en el
municipio de Tame que representa el de mayor produccién e identificamos su capacidad
productiva representada a través de la Asociacion de Plataneros de Tame Arauca,
Asociacion que hace parte de nuestro proyecto de investigacion. En una primera
instancia se identificaron el nimero de fincas que la componen y su cantidad de
asociados, de la misma manera analizamos la capacidad que puede llegar a tener la
Asociacion de generar un valor agregado en el producto para de esta manera poder
identificar un mercado potencial donde se pueda ofertar el platano en una presentacion
de pelado y empacado al vacio.

Durante el proceso hemos podido visualizar e identificar que este proyecto no solo
generara impacto econémico para el municipio y la Asociacidn, sino que adicionalmente
se generara un impacto social para la poblacién Tamefia y sus alrededores.
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