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RESUMEN

El objetivo del presente trabajo fue analizar las practicas en temas de
Comercio Internacional que manejan las empresas exportadoras de la ciudad
de Culcuta y su area metropolitana, para esto se acude a informacion de
fuentes primarias por medio de la aplicacion de un diagnostico a 15
organizaciones, tomando como base una poblacion de 81 empresas
exportadoras. En el instrumento se identificaron aquellos factores que
influyen fuertemente en un proceso de exportaciéon: los aspectos
administrativos generales, de mercadeo, de logistica, de negociacion
internacional, financieros y los legales. Finalmente se presenta un plan
estratégico de mejoramiento con sus debidas conclusiones 'y
recomendaciones para aplicar mejoras.
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