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RESUMEN 

          

PALABRAS CLAVES: 

Oferta exportable: Productos que pueden ser ofrecidos y vendidos fuera del país. 

Matriz de producción: Modelo analítico que sirve para evaluar analizar e identificar un cultivo 

agrícola de una región a investigar 

CARACTERISTICAS: 

PÁGINAS:96   PLANOS: ___  ILUSTRACIONES: ____   CD ROOM: 1 

Este proyecto pretendió analizar las capacidades y oportunidades como oferta exportable del 

sector agrícola de Norte de Santander hacia el mercado de la unión europea Se consideró 

necesario para esa finalidad conocer la producción, evolución y características de los productos 

a convenir siendo el punto de partida su comercialización, hasta su situación actual  

 

Se estima que esta condición se debe principalmente a la influencia de las problemáticas 

derivadas de tensiones económicas, políticas y sociales existentes en la zona Si bien el período 

de análisis concreto ha sido el correspondiente a los años 2011 – 2012, fue preciso proceder a 

un análisis  previo mediante una matriz de producción del departamento  

 

En el presente trabajo, Norte de Santander es entendido como un área con potencial 

agropecuario Se estima que este trabajo puede presentar a Norte de Santander como zona 

potencial en agricultura, pero más que todo como comercializadores de frutas y hortalizas y del 

mismo modo que vean al departamento como un proveedor internacional  
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